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Lernen Sie Implantieren in 7 Modulen
PRAXIS fur die PRAXIS durch kompetente und praxisnahe Anleitung!

® Grundlagen der Implantologie

. Die Geschichte hinter der Fortbildung

® Digitaler Workflow
® Augmentationstechniken
Sehr geehrte Kursteilnehmerin, sehr geehrter Kursteilnehmer, { ) Abrechnungsseminar
wie oft haben Sie bei Ihren Patienten daran gedacht, diese gerne selber implan- { Sofortbelastung, -versorgung mit SiHUS”ft/ Zah '8
tieren zu konnen? Genau dabei mochte Sie FULL SMILE — Dental Partner annarz
Liitfii Ai unterstiitzen! Schnitt- und Nahttechniken Implantologe
utiu AgIC Das Curriculum PRAXIS fiir die PRAXIS richtet sich vor allem an Implantologen, B
die bisher sehr wenig oder die sogenannten ,sicheren Falle‘ implantiert haben, + Parallelkurs fur ZFAs DurChStarten
Geschaftsfiihrer aber auch an die Zahnarztinnen, die das Implantieren gerne erlernen mochten. o . in der
FULL SMILE - Dental Partner Nach Uber 20-jdhriger Erfahrung im Bereich implantologischer Fortbildungen A4 Dlgltale Welt der Zahntechnik

eigenen Praxis

mochte ich mit dieser Kursreihe nicht nur die Zahnarztinnen unterstitzen, son-
dern das ganze Team!

Neben wertvollen Informationen fiir die Zahntechnikerinnen sind auch die Kurs-
reihen fiir die Assistenz/ZFA wichtig, um die beste Unterstiitzung beim Implan-
tieren zu erreichen. Die Erstellung eines korrekten Heil- und Kostenplans, die der Umsetz
Vorbereitung des sterilen OP-Tisches und die Nachbereitung der chirurgischen

Instrumente sind nur kleine Bereiche auf dem Weg der erfolgreichen Implantation.

Wichtig fir FULL SMILE — Dental Partner und sein Referententeam ist es, auch

nach Abschluss des Curriculums weiterhin fiir Sie und lhr Team rund um alltag- VO L L E P U N KTZA H L
liche Fragen der Implantation da zu sein. Gemeinsam unterstiitzen wir Sie, das

Erlernte in Ihren Praxisalltag einzubinden.

® Live-OPs! Implantation unter Supervision
und Abschlussprufung

un

eigenen praxis!

Modul 1 9 Punkte Der vollstandig absolvierte Kurs wird von der
Wir wiirden uns freuen, Sie in diesem Curriculum begriiBen zu diirfen. Nutzen Modul 2 17 Punkte Konsensuskonferenz Implantologie
Sie die Community an Implantologen, ZFAs und Zahntechnikerlnnen - nicht nur mggﬂ: i Qoiiliglr(wtael E"\ZLZTZI:]/ér?;r;ne?;';sszr::elk;?ngeg;:‘r’:jzzg'
FULL SMILE wahreqd des Cur'rlculums - sgndern vor gllem bei der Umsetzung des Erlernten Modul 5 15 Punkte seminar sind es sogar 92 Punkte.
DENTAL PARTNER und bei der Erweiterung der eigenen Praxis. M
odul 6 9 Punkte
. . Modul 7 10 Punkte
Ich freue mich auf Sie! + 15 Punkte zusitzl./Curriculum
= 84 Punkte
Litfl Agic +8 Punkte fiir Teilnahme eines Arztes an Modul 4
92 Punkte
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Ausbildung und Erfahrungen :
* 1983 - 1989 Medizinstudium an den Universitaten Minster, Essen und Budapest E G ru ndlagen der l m plant0|ogle

* 1987 - 1990 Studium Zahnheilkunde Budapest

* 1989 Approbation als Arzt und Promotion zum Doctor medicinae universae

* 1990 Approbation als Zahnarzt und Promotion zum Doctor medicinae dentariae

* 1990 - 2002 Wissenschaftlicher Mitarbeiter der Klinik flir Mund-, Kiefer- und Gesichts-
chirurgie der Christian-Albrechts-Universitat zu Kiel, Direktor: Prof. Dr. Dr. F. Harle

* 1994 Anerkennung als Arzt fur Mund-, Kiefer- und Gesichtschirurgie

* 1995 Oberarzt der Klinik fir MKG-Chirurgie der Christian-Albrechts-Universitat

* 1996 Zusatzbezeichnung Plastische und Asthetische Operationen

2000 Leitender Oberarzt der Klinik flir MKG-Chirurgie der Christian-Albrechts-Universitat

1. Optimale Konfiguration des Implantats
2. Implantatinsertionstechniken, optimale Implantatposition
unter Berucksichtigung der prothetischen Versorgung

3. Behandlungskonzepte OK/UK

Prof. Dr. Dr. (H) +2001 Habilitation fiir das Gebiet Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde 4. Systemvorstellung C-Tech Implant durch Herrn Litfu Agi¢ (FULL SMILE)
: ’ : * 2001 Wissenschaftspreis der Deutschen Gesellschaft fiir Mund-, Kiefer- und Gesichts- . )
Anton Dunsche chirurgie (Kranio-Maxillo-Faziale Chirurgie) . . o 5. Voraussetzungen fiir den Erfolg (Knochen und Weichgewebe)
* Seit 05/2002 Direktor der Klinik flir Mund-, Kiefer- und Gesichtschirurgie am . ) )
Klinikdirektor und Stadtischen Klinikum Karlsruhe 6. Ubung am Schweinekiefer (Schnitt- und Nahttechnik /Implantation)
Facharzt fiir Mund-, Kiefer- * Seit 0.5/2002 VoIIe.Weiterbildung§berechtigun.g der LZK BW fur das Fach MKG-Chirurgie ‘ ) o
d Gesichtschirurei und die Zusatzbezeichnung ,,Plastische Operationen® 7. Auswahl/Besprechung Patient fiir Supervision
un .eS'C Schirurgie, * Seit 05/2002 Volle Weiterbildungsermachtigung der LZK BW auf dem Gebiet
flastlsche und der Oralchirurgie 8. Live-OP (Einzelzahnimplantation)
Asthetische Operationen *Seit 10/2002 Gutachter der LZK BW fiir das Fach MKG-Chirurgie

2002 Tatigkeitsschwerpunkt Implantologie mit Zertifizierung durch die Konsensus-
konferenz Implantologie

* Seit 1/2002 Tatigkeitsschwerpunkte Implantologie, Parodontologie und Kinderzahn-
heilkunde gem. § 14 der Berufsordnung LZK BW

* Seit 11/2002 Berufung und Berechtigung zur Durchfiihrung von Hospitationen und
Supervisionen fir die DGI/APW im Rahmen des Curriculums Implantologie

2003 Mitglied im Expertengremium ,zahnarztliche Radiologie“ der LZK BW

2005 Mitglied im Qualitatsausschuss und des Expertengremiums Qualitadtsmanagement
der LZK BW

*2009 APL Professor der Christian-Albrechts-Universitat zu Kiel

* Seit 2013 Dozent am International Medical College IMC® der Universitat Duisburg-Essen
fir die postgraduierten Masterstudiengéange Oralchirurgie und Implantologie

* 2019 Berufung zum Stellvertretenden Mitglied der Ethikkommission der der LZK BW

Stadtisches Klinikum Karlsruhe

Veranstaltungsort:

Klinik fiir Mund-, Kiefer-
und Gesichtschirurgie

des Stadtischen Klinikums
Moltkestr. 90 / Haus M
76133 Karlsruhe




Ausbildung und Erfahrungen

* September 1985 - Juni 1990 Doctor Medic. Stom. (D.M.D) University of Medicine,
Temeschburg Faculty of Dentistry, Romania

e Januar 1990 - Juli 1993 - Oral Surgery Training

e Fortbildung Academy, Karlsruhe, Germany

e Juli 1993 Private Dental Practice — Implantology, Periodontology and Esthetic
Dentistry, Bruchsal, Germany

* 1995 Training - Harvard Week, Boston.

*Mai 1998 - DGZI Implantology Specialist

Digitaler Workflow

1. Digitale Datenaufnahme & Planung eines komplexen Falls,
asthetische Voraussetzungen

2. Guided Surgery Workflow

« September 2002 - ICOI Diplomate 3. Knochenersatzmaterialien und ihre
* September 2004 - DGOI Implantology Expert . L .
Dr. Medic. *2004-2005 Postgraduate program in Oral Surgery at the University of Medicine Einsatzmoglichkeiten
and Pharmacy, ,,Carol Davila“ Bucharest, Romania ) . ) )
Hennette Lerner * Juli 2006 - Private Dental Practice, Baden-Baden, Germany 4. Weichgewebschirurgie und ihre
* 2012 - Director of the Study Club North Baden DGOI, Baden-Baden, Germany
HL Dentclinic & Academy, * 2012 - Director of HL Dentclinic & Academy, Baden-Baden, Germany Einsatzmoglichkeiten
Baden-Baden, Germany . ;g}g - girecdtol\;I of I;?e ISjece;(t)tlle Study Club (SSC), Baden-Baden, Germany 5. fisthetische P orfi
o : ° - boar ember . ASthetiscne rarameter tur
Clinical, Teach'”? il *2018/2019 - President, Digital Dentistry Society International
Research Institution of the *Since 2019 - Tutorship and Teaching at Master of Esthetic Dentistry, ein High-End-Ergebnis
Johann Wolfgang Goethe Goethe University, Frankfurt
University, Frankfurt, Germany 6. Hands-On: Implantatstechniken*
Past President,
Digital Dentistry Society (DDS) 7. 2 Live-OPs

a) Zahnloser OK und/oder UK

b) Implantation mit max. 4 Implantaten

freitags
9-17 Uhr
S
samstad
9-17.30 Uhr
DENTELINIC & ACADEMY ‘\7 Punkte
BADEN BADEN
Veranstaltungsort: * Da nicht alle liber die nétigen Technologien verfiigen,
sollen Schablonen iiber Labor Rocker hergestellt werden.
HL-DENTCLINIC & ACADEMY Frau Dr. Lerner unterstiitzt die Teilnehmer, da die Supervision-OPs
Ludwig-Wilhelm-StraBe 17 mit Schablone implantiert werden sollen.

76530 Baden-Baden
| 6 &




@ Augmentationstechniken

1. Fallprasentationen 1. Die implantologische Abrechnung -

2. Implantation in einen augmentierten Knochen Grundlagen, Quellen, Fortbildungsmaoglichkeiten

3. Offener und geschlossener Sinuslift 2. Der Kostenvoranschlag und HKP -

4. Verschiedene Augmentationstechniken Umsetzung, Bedeutung, Verbindlichkeiten, Leistungsketten

(GBR, Bone-Splitting) 3. Probeabrechnung Supervisionspatient (Modul 3)

Prof. Dr. Dr. (H)
Anton Dunsche

Sandra Zorn

5. Ubungen am Schweinekiefer oder Dummy-Fall

Assistentin des Klinikdirektors,
Chefsekretarin Prof. Dunsche 4

6. Live-OPs (2 Patientenfalle) und Leiterin der Abreshnung

Klinikdirektor und . Kommunikation mit Kostentragern

Facharzt fiir Mund-, Kiefer-

7. Status Supervisionsfalle der Klinik 5. Testat mit anschlieBender Besprechung

und Gesichtschirurgie,

Plastische und (Patient ggf. schon akquiriert oder Auswahl eines Patienten durch Kursleiter)

.. ) : 6. Abschlussdiskussion
Asthetische Operationen

7. Ubergabe Zertifikat

Projektmanagement in der
Klinik (mit Projektleitung)
Kommissarische Leitung
der ZFAs

IT-Key User
Veranstaltungsorganisation:

Fortbildungen, Kongresse,

nationale und internationale \‘ ’j
Implantationskurse, Super- _‘ . Stadtisches Klinikum Karlsruhe
visionen, Hospitationen 4 \_

Begleitung von Praxisneu-

griindung (Softwareberatung,

* Das Abrechnungsseminar richtet sich an einen/eine Teilnehmer(In) aus dem Praxisteam.
** 8 Punkte—Vergabe nur, sofern ein Arzt daran teilnimmt

l\j ;Stédtisches Klinikum Karlsruhe
1

Veranstaltungsort:

Klinik fir Mund-, Kiefer-
und Gesichtschirurgie

des Stadtischen Klinikums
Moltkestr. 90 / Haus M
76133 Karlsruhe

Praxis- und Abrechnungs-kon-

zeption, Personaleinstellung,
Mitarbeiterschulungen,
Abrechnungskurse)
Praxisdigitalisierungen mit
komplett digitalem Workflow
und Gewinnoptimierung

Veranstaltungsort:

Klinik fiir Mund-, Kiefer-
und Gesichtschirurgie

des Stadtischen Klinikums
Moltkestr. 90 / Haus M
76133 Karlsruhe




1960 - 1959 Lotre e B @ Sofortbelastung und -versorgung mit Sinuslift/

* 1980 — 1982 Lehre als Bankkaufmann, Deutsche Bank Duisburg

* 1982 — 1984 Studium der Wirtschaftswissenschaften, Universitat Duisburg 1+H1+_ 1

* 1984 - 1990 Studium der Zahnheilkunde, Universitat Bonn, Aachen, Mainz, Marburg SC h n Itt un d N a htteC h ni ke n
*28.11.1990 Zahnarztliche Priifung in Marburg

*04.01.1991 Approbation

* 1991 - 1992 Stabsarzt der Bundeswehr in Wetzlar

* 1992 — 1993 Assistenzzeit in verschiedenen Zahnarztpraxen in Deutschland

*Seit 04/1993 — 06/1998 Gemeinschaftspraxis mit Dr. J. Poth in Essen

1. Einfiihrung in die augmentationsfreie Implantologie

2. Augmentation, insbesondere Schnitt- und Nahttechnik

S «07,/1998 - 09/2010 Niedergelassen in eigener Praxis in Miilheim,/Ruhr 3. Sofortbelastung, -versorgung mit Sinuslift-Modul
' * Seit 2000 zertifizierter Spezialist Implantologie des BDIZ
Dr. med. dent. * Seit 2008 Master of Science (M.Sc.) Laser Dentistry 4. Stanzverfahren
- *09/2010 — 04/2011 Lehrtatigkeit als Ass. Professor in der Abteilung fiir Parodon-
Stefan Grumer, tologie und restaurative Zahnheilkunde an der RAK Medical Health Science 5. Nachsorgeuntersuchung, Komplikationsmanagement
University, Ras al Khaimah, VAE
M.Sc. *06,/2011 - 09/2013 Akademischer Mitarbeiter des AALZ, Aachen Dental Education 6. Zahnloser OK oder UK
Center auf dem Campus der Rheinisch-Westfalischen Technischen Hochschule
Zahnarzte an der TheaterstraBe Aachen, verantwortlich fiir die klinische Ausbildung und Demonstration im Rahmen * Herausnehmbarer oder festsitzender Zahnersatz
des Studienganges Master of Science Lasers in Dentistry der RWTH Aachen
International Academy e All-on-4/6
*Seit 10/2013 Klinischer Leiter der zahnarztlich /universitaren Lehrpraxis an der
Theaterstrasse der AICMed in Kooperation mit der Aachen International Academy * Equator-Versorgung

der RWTH Aachen
7. Workshop (Stanzen/transgingival Implantatinsertion mit Schnitt- und Nahttechnik)

8. Live-OPs (Stanzverfahren, transgingivale Implantation)

ZAHNARZTE Parallelkurs fiir ZFAs*
1. Vorbereitung einer Implantat-OP
&!gmgg %EATERSTRAKE 2. Assistenz
Veranstaltungsort: 3. Sterilisation
Zahnirzte an der TheaterstraBe 4. Dokumentation

Theaterstrasse 50-52
52062 Aachen * Teilnahmezertifikat
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Marc Kandziora

Zahntechnikermeister
Dentallabor Rocker
Dentallabor fiir Zahntechnik

»vom Lehrling zum Chef*

Marc Kandziora ist ein Rocker Dental Native. Als Zahntechnikermeister hat er
jedes Detail des Betriebs und der Maschinen verinnerlicht.

Sein Perfektionismus treibt ihn an, den technisch und qualitativ sehr hohen
Standard der Rocker Dental GmbH noch weiter zu entwickeln - und das Labor
fur die Zukunft zu risten.

Seit Uber 50 Jahren vertritt die Dentallabor Rocker GmbH immer noch die-
selben Werte wie einst im Jahr 1963. Durch Investition in neue Technologien,
stetige Weiterbildung und ein HochstmaB an Engagement ist es inzwischen
das groBte Dentallabor der Region Heidelberg und steht damit fiir hochste
Standards und Perfektion.

Eine enge Zusammenarbeit mit unseren Zahnarzten ist uns grundlegend wich-
tig. Nur durch gegenseitigen Informationsaustausch kdnnen wir den Besonder-
heiten und Anforderungen gerecht werden und schwierige Problemstellungen
erfolgreich losen.

Menschen, die fiir Qualitdt einstehen.
Technik, auf héchstem Niveau.

ROCKER ﬁ DENTAL

Veranstaltungsort:

Rocker Dental
BahnhofstraBe 18
69207 Sandhausen

| 12

Digitale Welt der Zahntechnik

Von der Abformung bis zur individuellen Herstellung

1. Fallprdsentationen

2. Optimale Planung der Prothetik in enger Absprache mit dem Implantologen

3. Workshop (von der Abdrucknahme bis zur digitalen Herstellung der Krone)

4. Besprechung der Supervisions-Falle der Teilnehmer inkl. Planung der Schablonen
5. Komplikationsmanagement

6. Abschlussdiskussion

| 13




@ Implantation unter Supervision

Live-OPs

* Jeder Teilnehmer akquiriert aus seinem Patientenstamm einen Patienten fur

die Live-OP zum Implantieren.

Ggf. kann die Auswabhl eines Patienten uber die Kursleitung erfolgen.

* Eine ZFA aus der eigenen Praxis kann an diesem Tag assistieren und helfen,

die OP vorzubereiten. Alle OPs finden unter Supervision der Referenten statt.

* Aus organisatorischen Grunden erhalten die Teilnehmer mit eigenem Patienten einen

festen Termin (mittwochs-freitags).

* Teilnehmer, die einen gestellten Patienten implantieren, erhalten samstags einen OP-Termin.

e Testat

he
ch AbSpraC
oP naca. ey

samstags

Testat |
Review ©

{skussion
v a. 5 Std

| 14
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~ Stadetisches Klinikum Karlsruhe

Veranstaltungsort:

Klinik fiir Mund-, Kiefer-
und Gesichtschirurgie

des Stadtischen Klinikums
Moltkestr. 90 / Haus M
76133 Karlsruhe

@ Abschluss

Zertifikatsubergabe

* Follow-up, Bilder von den einzelnen Modulen, Rontgenbilder

* Abschlussbesprechung, Gelegenheit zu Feedback der Teilnehmer,
* Lernerfolgskontrolle

* Come Together mit allen Referenten

Gemeinsames Abschlussessen

Kontakt FULL SMILE:
Telefon: 0721 60953238
@® Mail: kurs@full-smile.de

| 15
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\«\ HOCHSTE QUA!.ITAT UND JAHRELANGES

KNOW-HOW FUR DENTALPRODUKTE
Der Einfluss, den eingesetzte Dentalprodukte auf die Qualitat der
Arbeit in Zahnarztpraxen und Dentallaboren haben,
ist erheblich.
So wertvoll wie die medizinischen und technischen Neue-
rungen sind, so wichtig ist die professionelle Information
und Kompetenz beziiglich neuer Geréate, Praparate und
Instrumente im Bereich der Zahntechnik.

PROFESSIONELLE DENTALBERATUNG

Sie haben Fragen rund um die dentale Medizintechnik?
Wir beraten und beliefern Sie kompetent, zuverlassig und
zeitoptimiert — bauen Sie auf unser engagiertes Team!

ATTRAKTIVE PREISE -
BREITES PORTFOLIO

Wir beraten Sie im Bereich Dentalprodukte.

Egal, ob individuelle Beratung, optimale Produkte
oder praxisgerechte Schulung:

FULL SMILE ist Ihr professioneller Partner.

ATTRAKTIVER SERVICE

Zahnarztinnen und Zahnarzte konnen ein beliebiges Produkt
liber FULL SMILE suchen lassen und zahlen bei Erfolg
dennoch nur denselben Listenpreis wie im Katalog!

IHR VORTEIL: individuelle Beratung, Absicherung der
gewlinschten Lieferzeiten und praxisgerechte Schulungen.

© 2019 123rf.com

eting GmbH |

Graf

L

PASST.
EINFACH.
PERFEKT.

Jahrelanges Know-how fiir Dentalprodukte
Professionelle Beratung & erstklassiger Service

Attraktive Preise — breites Portfolio

FULL SMILE

DENTAL PARTNER

FULL SMILE - DENTAL PARTNER | DonaustraBe 35 | 76199 Karlsruhe | +49 (0)721-609 532 38 | info@full-smile.de | full-smile.de | n




